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é uma tentação, pois adoro
uma pechincha”, afirmou,
rindo. “Para economizar, tem
querodarmuitoesuaracami-
sa.Mas a economiavalemuito
a pena”, completou.

NO PRECINHO A Ferreira
Costa registrourecordedepu-
blico na Quarta-Feira de Cin-
zas, quando 10 mil pessoas
passaram pela loja. “Verifica-
mos um crescimento de 15%
com relação ao mesmo dia do
anoanterior”, revelaogerente
da loja, Júlio César Barros. Até
o dia 26 de fevereiro, a loja de
materialparacasapromoveli-
quidação com ofertas e des-
contos em todas as seções.
Nofeirãodeinox,porexem-

plo, tem jogo de panela com
sete peças (brinox) de R$ 189
porR$ 149.Na seção deCama,
Mesa e Banho tem colchão de
solteiro Anatomic, de R$ 159
por R$ 139. No setor de Cerâ-
micas tem piso tipo ‘A’ (46 x
46) Incenor, a R$ 12,90 om².
A Perini também aderiu ao

período de promoções após o
Carnaval e está com até 50%
dedesconto emvinhos, espu-
mantesedestiladosatéodia28
de fevereiro. “O foco está no
nosso carro chefe de vendas”,
justifica a gerente de Marke-
tingda empresa,AlineOlivei-
ra. Entre as ofertas estão o
vinho tinto Dados Reserva
(750ml) com50%dedescon-
to, de R$ 135 por R$ 67,50, e
a champanhe Laurent Perrier

Rosé (750 ml) de R$ 665 por
R$ 399.
Há desconto ainda para

quem tem um restinho de fé-
rias. Por conta da baixa esta-
ção, o Hotel Via dos Corais e a
Pousada Sobrado da Vila, em
Praia do Forte, estão com pa-
cotes com redução de até 20%
até o dia 1° de março. “Para
manter a agitação do final de
ano até o Carnaval estamos
compacotespromocionais,de
segundaaquinta,com20%de
redução na tarifa e de sexta a
domingo, com 15%”, assegu-
raaproprietáriadosempreen-
dimentos, Rosa Brandão.

INTERNET Os consumidores
que não têm tempo de garim-
par ofertas não precisam ficar
tristes. Boa parte das lojas on-
line também está oferecendo
descontos bem tentadores. A
Americanas.com, por exem-
plo, está com a promoção
‘TrocaTudo’.Osdescontossão
progressivos - quanto mais o
cliente comprar maior o des-
conto. Funciona assim: o
clienteganha5%dedesconto;
na compra de 2 produtos, 10%
de desconto e na compra de
trêsoumais, 15%dedesconto.
De acordo com a companhia,
são 100 itens em oferta, entre
lavadoras, geladeiras, fogão,
ar-condicionado e máquina
delavar.Entreeles,háumala-
vadorade roupasConsul Faci-
lite (8kg de capacidade) por
R$ 799,90.

Setor de eletro domina entre os itens em oferta
Boa parte das ofertas está no
setor de eletrodomésticos. Na
loja da Ricardo Eletro das
Mercês, por exemplo, era
possível encontrar ontem
micro-ondas de 20 litros da
marca Eletrolux de R$ 359 por
R$ 229 à vista. O apelo
tambémé estratégia emuma
das lojas concorrentes com
quemaRicardo divide espaço
namesma região. Entre as
ofertas encontradas nas Casas
Bahia havia um refrigerador
Samsung inox (363 litros)
sendo comercializado de
R$ 2.399 por R$ 1.799, valor
que ainda pode ser dividido
ematé dez vezes sem juros no
cartão de crédito ou em24
parcelas no carnê. Até amanhã

a rede de lojas estará
vendendo tambémTV48
polegadas Samsung deR$
1.899 por R$ 1.699, Fogão
Esmaltec 4 bocas de R$ 799
por R$ 599 e Celular Positivo
de R$ 99 por R$ 79. Segundo o
gerente regional deOperações
da Casas Bahia, Romeu Fraga,
empraças onde o Carnaval é
muito forte, como Salvador, o
período dos primeiros dias
pós-Carnaval são,
tradicionalmente, de grande
procura pelo cliente. “Existe
umademanda reprimida
natural, por isso estamos
oferecendo produtos com
preços competitivos, de
diversasmarcas e em todos os
setores, comasmelhores

condições de pagamento”. A
rede de supermercados G
Barbosa está ofertando três
itens empromoção no setor de
eletros por dia. O consumidor
que for hoje a umadas lojas vai
encontrar televisor Samsung
32 polegadas de R$ 1.099 por
R$ 799, tablet comTV
Multilaser de R$ 349 por
R$ 229 e lavadora 10 kg
Colormac deR$ 399 por
R$ 339. “Opós-Carnaval é
importante para pegar o
consumidor que gerou renda
durante a festa e gera uma
demanda de compra”, explica
o gerente de Imagem, Som,
Cine Foto, Telefonia e
Informática GBarbosa,Marco
Lobo.

Liquida Salvador vai alcançar 7 mil pontos de venda
A temporada de desconto na
capital baiana e Região
Metropolitana segue até a 17ª
edição da Liquida Salvador,
que começa na próxima
sexta-feira (27). A
campanha, que conta com a
parceria da Rede Bahia,
promete envolvermais de 7
mil pontos de venda, com
expectativa demovimentar
R$ 520milhões. De acordo
com o presidente da Câmara
de Dirigentes Lojistas (CDL)

de Salvador, Frutos Dias
Neto, cada R$ 25 em compras
dará direito a um cupompara
o sorteio de quatro carros,
sendo umde luxo, e ainda 20
motos. Além de shoppings e
centro comerciais, também
participarão bares e
restaurantes,
concessionárias,
supermercados, lojas de
material de construção e
postos de gasolina. O
Shopping Barra é um dos

centros de compra que
participam pormais um ano
da ação. “O Liquida é, sem
dúvida, uma datamuito
importante para os lojistas e
tradicionalmente esperada
pelos consumidores”,
assegura a gerente de
Marketing do shopping,
Karina Brito, que prevê um
aumento de 7%no volume de
vendas em comparação ao
ano anterior e deve oferecer
descontos de até 70%.
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O Centro Universitário Jorge Amado – Unijorge – comunica aos alunos veteranos que

contrataram o Fundo de Financiamento Estudantil (FIES) que, conforme tem sido noticiado,

oGovernoFederal promoveudiversas alteraçõesnoFIES, sendoque várias delas estão causando

transtornos aos estudantes e às escolas.

O SisFies (sistema informatizado do MEC/FNDE) ficou “fora do ar” durante longo período,

impedindo o acesso dos alunos ao financiamento antes do prazo para quitação das matrículas.

Posteriormente, passou a operar com erros e falhas que geraram instabilidade no processamento

de aditamentos e novas contratações. Neste momento, o sistema já foi regularizado, porém foram

introduzidasnovasrestrições impostaspeloMEC/FNDE.

Oprazomáximoparaaditamentosenovoscontratosestáprevistoparaatéodia30/04/2015.

O FIES havia se comprometido a financiar, em parte ou na sua totalidade, o valor das

mensalidades de contratos já existentes. No entanto, uma alteração no SisFies impede atualmente a

inserçãodovalordasmensalidadescomaintegralidadedoreajuste legalprevistonoart.1ºdaLei9.870.

Estamos questionando o MEC/FNDE acerca de tais inconsistências, mas até o presente

momentonão tivemosumaposiçãodefinitiva.

Preocupados em resguardar as vagas e o FIES de nossos estudantes, estamos

permitindo, emcaráter excepcional, a realizaçãodasmatrículasdosalunos comFIES, apesar

de tais questões. Continuamos solicitando ao MEC/FNDE uma solução, inclusive para tentar

evitar que tais inconsistências gerem ônus para os alunos, que são os responsáveis pelos encargos

educacionaisperantea instituiçãodeensino.

Para atender aos alunos em tempo hábil, estamos reforçando nossas equipes e sistemas.

Solicitamos, no entanto, que os alunos evitem deixar os aditamentos e contratações para o fim do

prazo, jáqueoGovernonãosinalizouqualquerpossibilidadedeprorrogação.

COMUNICADO
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